Panneaux Maski
LE PARCOURS D’'UNE

ENTREPRISE QUI VOIT
TOUJOURS PLUS LOIN

L'ENTREPRISE QUEBECOISE PANNEAUX MASKI A ETE CREEE EN 1983 A LOUISEVILLE POUR REPON-
DRE A UN BESOIN CRIANT DE L'INDUSTRIE DU BOIS DE U'EPOQUE EN TERMES DE FABRICATION
INTEGRALE DE PANNEAUX, MAIS AUSSI DE BILLOTS, DE DESSUS DE TABLE ET DE COMPOSANTES

DE MEUBLES, 'ENTREPRISE N'UTILISE QUE DES BOIS ROBUSTES HAUT DE GAMME POUR SA PRO-
DUCTION ET S'APPLIQUE A RESPECTER SCRUPULEUSEMENT LES ECHEANCIERS, DEUX ARGUMENTS
FORTS AUPRES DES CLIENTS LUI AYANT PERMIS DE CONNAITRE UN ESSOR CONSTANT. TRENTE ANS
APRES SA FONDATION, PANNEAUX MASKI SE PORTE MIEUX QUE JAMAIS ET CONTINUE DE PREN-
DRE DE L'EXPANSION,

par Yasmina El Jamai
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en bois solide dans un garage, Mais l'entreprise a pris de
rampleur rapidement: dés 1985, elle s'est tournée vers
Fexportation aux Ftats-Unis aprés avoir été sollicitée par
un manulacturier améncain qui réclamait la production de
grandes quantités de panneaux de bois et Fapprovisionne-
ment en équipements plus spécialisés, Pour répondre a la
forte demande en provenance des Etats-Unis, Panneaux
Maski avait alors agrandi ses locaux. « Chez Panneaux Maski,
nous sommes en continuelle mutation; d'ailleurs, notre
entreprise en €<t a sa sixieme expansions, indique Daniel
Pellerin, viceprésident aux finances,

PEXPORTATION : UNE QUESTION DE DESTIN

Les demandes d'exportation des dérivés de bois
haut de gamme de l'entreprise ont continué de croitre
pour atteindre 80% des ventes réalisées aux Ftats-Unis.
L"Europe a également été séduite par les produits de qualité
superieure de Panneaux Maski, tout comme I'Allemagne,
I'ldande et I'Angleterre,

«A mesure que le chiffre d'affaires augmentait, I'agran-
dissement de l'usine suivait. Chez Panneaux Maski, nous
sommes des spécialistes de la production. Nous visons donc
constamment & optimiser notre production et notre entre-
pnse. C'est dans notre ADN I» exphque Daniel Pellerin,

«Au début, Panncaux Maski concevait ses produits |

UNE EXPANSION SOUTENUE
POUR S'EMPARER DE PLUS GRANDES
PARTS DE MARCHE

En 1993, Panneaux Maski avait expérimenté des
problémes d'approvisionnement en bois, La décision de
louer une scierie a rapidement &é prise et quatre ans plus
tard, Pentreprise a biti sa propre scierie, ce qui lui laisse
désormais plus de marge de manceuvre pour répondre aux
besoins encore plus spécifiques de ses clients.

Dans la méme veine, Panneaux Maski a fait l'acqui-

I sition de Catawissa Lumber, un ancien compétiteur de

Pennsylvanie, en 2010. «Cet achat nous a permis
de faire fonctionner la scierie plus fréquemment
pour répondre aux besoins de la clientele s, de pré-
ciser Daniel. Tout récemment, F'usine de plancher
Bois Franc Myrador, a TroisRiviéres, s'est jointe
Panneaux Maski, de méme que Fentreprise Driad
ctablie a Lowseville depuis 2012 et spécialisee
dans la fabrication de portes d’armoires de cuisines
et salles de bain ainsi que de composantes de meu-
bles en bois. Driad pourra ainsi concrétiser son réve
d'exporter ses produits grdce a son association
avec Panneaux Maski. Quant & cette derniére, elle
pourra offrir des produits de qualité complémen-
taires en bois pour satisfawe encore plus de clients.
Ces nouvelles acquisitions aboutissent donc & une
relation gagnante pour toutes les parties!

En diversifiant ainsi sa gamme de produits de
bois, Panneaux Maski renforce ses assises et con-
solide également deux autres entreprises complé
mentaires du Québec dans le domane du boss.

FUNION FAIT LA FORCE

Martin Lemyre, le président de Bois Franc
Myrador, fait justement état de 'heureux partenariat
de son entreprise avec Panneaux Maski,

Daniel Pellerin, vice
Bois Franc Myrador
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«Nous avons envisagé la perspective de nous joindre &
Panneaux Maski dans le cadre de nos initiatives pour rendre
notre entreprise encore plus compétitive. Panneaux Maski
nous fournissait la possibilité trés avantageuse d'intégrer
nos planchers a leur offre de produits tout en élargissant
notre marché. Nous avons accepté, car cela nous permet-
tait d'offrir des planchers en bois avec des longueurs et des
largeurs impossibles & produire autrement, explique Martin,

« Non seulement Panneaux Maski nous a-t-elle aidés a
remonter la pente en nous donnant notamment acces a de
nouvelles occasions d'altaires, mais elle a aussi acheté des
parts de notre entreprise s, ajoute-til avec satisfaction.
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L'union de plusieurs entreprises dont les objectifs sont
communs, comme c'est le cas pour Panneaux Maski, Bois
Franc Myrador et Driad, permet au Québec de renforcer sa
compétitivité, Le positionnement de la province de Québec
comme un manufacturier plutdt que comme un simple four-
nisseur de matiéres premieres est également un facteur non
négligeable qui a des retombées sur I'ensemble de I'écono-
mie.

En effet, Panneaux Maski constitue un exemple d’en-
treprise particuliérement dynamique important 99% de son
bois des Etats-Unis et exportant la majorité de ses produits
1inis a I'etranger, Tout un exploit! @




